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Insight | Voces del Sector

Generacién y Transmisién Eléctrica |

Victor Fuentes * Gerente de Mercadotecnica y Ventas México y Latinoamérica de MITSUBISHI ELECTRIC

v

€€ 1! mercado petrolero en México
—I tiene una gran necesidad de mo-
A_ldernizacién”, comparte el gerente
de mercadotecnia de Mitsubishi Electric
para América Latina. Victor Fuentes asegura
que su compafifa puede contribuir a redu-
cir esta carencia por medio de soluciones
de control de procesos. La aportacion de la
marca a su modernizacion se puede llevar

Despertar al
mercado petrolero

a cabo con diversas soluciones. En el sec-
tor midstream, con un sistema de control
y componentes eléctricos para rebombeo;
mientras que en downstream, con sistemas
auxiliares en refinacion, como torres de en-
friamiento o controles de calderas.

Los ingenieros de la marca han fabri-
cado estaciones de rebombeo de crudo o
de refinados, mecanismos asociados a ese
proceso para el control de compresores y
sistemas de excitacion de las turbinas en las
estaciones de compresion.

Marcial Frigolet Perera ¢ Presidente y CEO de TOSHIBA MEXICO

13 éxico necesita invertir de ma-
nera importante en lineas de
transmision. Es impostergable

empezar a construir plantas de ciclo combi-

nado; de otro modo, en 2022 y 2023 vamos

a tener problemas por falta de capacidad

de generacion”.

Para Marcial Frigolet, la cancelacion
de las licitaciones para las lineas de trans-

Alerta de apagones en puerta

mision Baja California-SEN y Oaxaca-Cen-
tro generard un retraso importante en la
conduccién de energia eléctrica; “tenemos
un problema serio en el paisy hay que ac-
tuarya”, declara.

El Presidente y CEO de Toshiba México
enfatiza que la CFE no ha publicado licita-
ciones para proyectos nuevos de genera-
cién de electricidad desde 2016. Incluso,
considera que hasta ahora no se ha puesto
en marcha un auténtico mercado de com-
petencia eléctrica.

Maria José Trevifo * Gerente de ACCLAIM ENERGY MEXICO

cclaim Energy acompafia a sus
clientes en la toma de decisiones
durante el proceso de adquisicion
de energfa. “Les proporcionamos las herra-
mientas correctas para que obtengan aho-
rros hasta del 40% en comparacién con las
tarifas de la CFE”, afirma Maria José Trevifo.
Explica que la firma tiene procesos para
transparentar riesgos y acortar los tiempos

Garantizar el primer
lugar para el cliente

de transicién para pasar de suministro basi-
co a calificado o autoabasto. Y agrega que la
firma busca que sus clientes tengan acceso
a un abasto seguro, confiable, eficiente y a
precios competitivos.

Certidumbre para el mercado

En términos de electricidad, comenta que
para considerar contratos a largo plazo
debe existir mas certidumbre politica y
regulatoria. “Seguimos inciertos en cues-
tiones de lineas de transmision y distribu-

Servicios para la Industria 4.0

Durante los Ultimos 5 afios, la firma ha
ofrecido servicios de interconectividad, vi-
sualizacion y utilizacion de informacion en
dispositivos moéviles mediante diferentes
plataformas de automatizacion y por medio
de un protocolo propietario de comunica-
cién de redes industriales.

La empresa japonesa ofrece sus servi-
cios con una vision de apoyo que consiste
en generar cambios que provoquen un gran
impacto en las operaciones de sus clientes.
En su oferta de servicios e-factory, Mitsubi-
shi Electric trabaja en incrementar su cober-
tura de mercado, que actualmente abarca
70% del territorio mexicano.

Ciclos combinados

“En los ultimos afios la iniciativa privada in-
tentd construir plantas de ciclo combinado
para satisfacer carga base a través del mer-
cado eléctrico; sin embargo, necesitaban un
contrato de compra de electricidad a largo
plazo para financiar sus proyectos. Lo que
se busca con la Reforma Energética es que
los privados vendan directamente al merca-
do, y no que la CFE les compre la electrici-
dad”, expone el directivo.

El CEO de Toshiba considera que la
construccion de centrales de ciclo combi-
nado es de vital importancia por lo menos
en el corto plazo. Para contribuir al mercado
energético, el especialista destaca que por
su desempefio y eficiencia, Toshiba cuenta
con la mejor turbina de vapor en la actua-
lidad; una aportacion importante para los
ciclos combinados.

cién, y el desarrollo de multiples proyectos
depende del crecimiento estratégico de in-
fraestructura”, explica.

De hecho, ante la falta de inversion,
deincertidumbre regulatoria, y de acciény
planeacion, la principal tendencia es la ge-
neracion en sitio, mediante abasto aislado
y generacion distribuida para asegurar la
confiabilidad, sefiala Trevifio.

Tomando en cuenta que el gobierno
deberé financiar todas las iniciativas pro-
puestas por la nueva administracion, “sabe-
mos que necesita capital, pero aumentar las
tarifas elimina la competitividad de todos los
sectores que manejan costos bajos de ope-
racion; deben considerar, incluir e incentivar
la participacion de la iniciativa privada para
optimizar la inversion necesaria y no tener
que acudir a medidas que impidan satisfacer
la demanda creciente de energia”.

Insight

199



